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Producción 

Mundial

• 1.08 Millones de Hectáreas.

• 17.93 Millones de Toneladas

• 16.08 t. R. por Hectárea

Fuente: FAO/ MEB Advisors Big Data

FAO 2016

1.09 Millones de Hectáreas.

17.25 Millones de Toneladas

15.87 t. R. por Hectárea

FAO 2017



1er.

Productor Mundial

Fuente: FAO/ MEB Big Data



Fuente: Sagarpa / SIAP / MEB Advisors Big Data

2002 - 2018
Limón en el Campo Mexicano

• Hectáreas Sembradas 194 Mil

• Hectáreas Cosechadas 171 Mil

• 2.5 Millones de Toneladas

• Rendimiento por Hectárea 10.47

• Valor Producción $12,6 MMx

Hectáreas Sembradas 201 Mil

Hectáreas Cosechadas 174 Mil

2.5 Millones de Toneladas

Rendimiento por Hectárea 11.01

Valor de la Producción $13,8 MMx

2017 2018









GEOPOLÍTICA GLOBAL

Fuente: Cometrade/ MEB Big Data

RETOS



RETOS GLOBALES

• Año Electoral en los EstadosUnidos .

• Crecimiento del Comercio Mundial
“Punto Muerto ”

•Ratificación o Renegociación del T-MEC.

•Desaceleración Sincronizada de la
Economía Global .

•Efecto Acumulativo Conflictos Pérdida de
$700,000Millones US. 0.8% PIB.

•Cambio Clim ático.

• Tensiones Sociales y Políticas



ACCIONES GLOBALES

• PensarGlobal, Actuar Local.

• Diversifi car un % Producción .

• Reconversión de Cultivos .

• Acciones Grupales .

• Gobierno y Organismos .

• Salir de la Zona de Confort .



MERCADO ASIÁTICO
COMPORTAMIENTO

Fuente: MEB  Advisors Big Data

• 53 Mil Toneladas Anuales.

• Principal Exportador USA 32 Mt

• USA - JAP $2.38 Kg

• MEX - JAP $4.18 Kg - 2 Mt



MERCADO ASIÁTICO
COMPORTAMIENTO

Fuente: MEB Advisors Big Data

• 18 Mil Toneladas Anuales.

• Principal Exportador USA 14 Mt

• USA - KOR $2.58 Kg

• MEX - KOR $2.58 Kg - 0.7 t



MERCADO EUROPEO
COMPORTAMIENTO

Fuente: Cometrade / MEB Big Data

• 218 Mil Toneladas Anuales.

• Principal Exportador BRA 53 Mt

• BRA - HOL $1.13 Kg

• MEX - HOL  $1.51 Kg - 35M t

• ARG - HOL $1.51 Kg. - 32 Mt



A dónde llevamos nuestros productos

Conclusiones

❖ Mantener el Liderazgo.

❖ Aprender a Diversificar Mercados.

❖ Ser Promotor y no un Receptor.

❖ Conocer y Leer los Mercados.

❖ Aportar a la Conectividad Logística.

❖ Apertura a las Nuevas Generaciones.
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